Katarzyna Nadolna: Chce, zeby
nasi specjalisci mieli dostep do
najlepszych technologii,

do wiedzy swiatowych fachowcow

b2 URODA

cze$¢ duzej miedzynarodowej struktury,
bardzo staram sie pilnowacd tej atmosfery,
bo to wptywa na kulture pracy.

Sprzedaz sprzetu wymaga chyba sporego
zaplecza finansowego...

Nie mielimy wielkiego kapitatu. Dlate-
go ten nasz rozwdj byt bardzo organiczny,
zbieralismy ziarnko do ziarnka. Zeby ku-
pi¢ ten pierwszy sprzet musiatam napisac
przepiekny plan biznesowy. Moze gdy-
by byto inaczej rozwijaliby$my sie szybciej,
ale... mniej mqdrze. A przez to, ze nie mo-

glismy zaszaleé, uniknelismy wielu bteddow.
Dogtebnie poznatam specyfike branzy. W fir-
mie nie ma stanowiska, a zatrudniamy ponad
sto 0sdb, na ktdérym nie znatabym specyfiki pra-
cy. To pozwala umiejetnie udziela¢ wsparcia.
Chociaz, uwielbiam tez sprzedaz, wiec nigdy
nie zrezygnuje z bezposredniego kontaktu
z klientami.

To chyba wyniosta pani z doswiadczen kon-
sultingowych.

Jedli chce sie komu$ doradzaé, trzeba zrozu-
miec jego rynek - jak dziata, kto sie na nim
liczy, jak sg podejmowane decyzje?

Bardzo lubie budowacé nowe projekty. Uwiel-
biam ten moment, kiedy znajduje cos intere-
sujgcego, mam nowy celizaczynam myslec
jak go osiggngé. Lubie pracowaé w matych
strukturach, mie¢ kontakt z klientem, bo mam
manie kontroli catego procesu.

Widaé, ze angazuje sie pani catla w swojg
prace...
Tak, ale tylko wtedy, kiedy mam fiota na punk-
cie danego produktu (§miech).

W estetyce moge tgczy¢ $wiat kobiecy
z technologig, ktérg kocham. No i z misjg -
przeciez pomagamy innym kobietom, eduku-
jiemy je, podpowiadamy, co zrobi¢ by lepiegj
sie czuty, byty zadowolone z siebie.

Az drugiej strony —wspdlnie uczymy sie do-
brego biznesu. Bo rynek beauty jest zdomino-
wany przez kobiety.

| stqd dzisiaj te nowosci?

Chce, zeby nasi specjalisci mieli dostep
do najlepszych technologii, a nie ba-
dziewia, ktére tatwiej sprzedadé, bo jest
tanie. Zaczetam sie uczy¢, sprawdzad,
ktére urzgdzenia sg najlepsze, bo to mu-
simy mie¢ w Polsce! | edukowad naszych
specjalistdow, kontaktowac ich z mistrzami
w danej dziedzinie. Tak dzisiaj dziatamy
- jezdzimy z lekarzami na kongresy i szko-
lenia za granice, §ciggamy najlepszych
fachowcdéw do Polski.

Ale to nie jest czysto handlowe podejscie...
Handlowa¢ to mozna garnkami! Jedli ofe-
ruje zaawansowanq, drogqg, technolo-



